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Die Manufaktur SCHRAMM aus Winnweiler entwickelt, produziert und vermarktet seit 100 Jahren hochwertige Matratzen-
systeme und Betten. Feinste Komponenten und jahrzehntelange Erfahrung machen jedes SCHRAMM Produkt zu einem
meisterhaften Unikat der Schlafkultur — ,Handmade in Germany“. Die Zusammenarbeit mit namhaften Designern und zahl-
reiche Auszeichnungen unterstreichen unsere fuhrende Stellung am Markt.

Zur Verstérkung unseres Teams am Standort Miinchen suchen wir baldmdéglichst eine/n

lhre Aufgaben

e Beteiligung an der Weiterentwicklung der Unternehmensstrategie, Ableitung der damit verbundenen Internationali
sierungsstrategie und der Ziele fur den Vertrieb und das Marketing fur die Region auBerhalb der DACH Region

e Betreuung bereits existierender Regionen (z.B. Polen) und Ausbau von Regionen wie GroBbritannien, Frankreich,ltalien
und den USA

e FErschlieBung neuer Vertriebskanéle auBerhalb der DACH-Region (,New Business Development*)

e Beobachtung der Markt- und Wettbewerbsentwicklung und daraus ableitend Optimierung der Vertriebsstrategie

e Marktanalyse inkl. Identifikation von Zielkunden/ Wettbewerbsanalyse und Marktrecherche potenzieller Zielkunden

e Netzwerkpflege und Weiterentwicklung

e Ausarbeitung professioneller Angebote, von Vertragsentwirfen sowie die dazugehoérige Kommunikation und
Verhandlungen mit Geschaftspartnern

e Intensive Kooperation mit relevanten Ansprechpartnern des Unternehmens, insbesondere mit dem Vertriebsleiter
DACH, dem Director Operations, dem Produktmanagement und dem Marketing

e Repréasentation des Unternehmens auf Messen und Events in den internationalen Zielmarkten

lhr Profil

e Abgeschlossenes Studium oder eine vergleichbare Ausbildung im Bereich Sales, Business Development oder einer
verwandten Disziplin

e Nachgewiesene Erfahrung in einer vergleichbaren Vertriebsfunktion, vorzugsweise in der Luxusbranche oder im
Maobel-/Einrichtungssegment

e Erfahrung im internationalen Vertrieb/ Export und im Aufbau von internationalen Handlerstrukturen

e Ausgepragtes unternehmerisches und strategisches Denken

e Ausgezeichnete kommunikative Fahigkeiten in Deutsch und Englisch, um internationale Kunden und Geschéftspartner
Zu betreuen

Unsere Leistungen

e Eine herausfordernde und vielseitige Position in einem renommierten Unternehmen der Luxusbranche

e Die Moglichkeit, eine etablierte Marke zu reprasentieren und maBgeblich zum weiteren Erfolg beizutragen
e Ein engagiertes und motiviertes Team, das gemeinsam an Zielen arbeiten

e Attraktives Gehaltspaket und Benefits



